
Quest’estate tutti i giornali hanno raccontato le difficoltà dell’economia cinese. Il vecchio motore, l’esportazione, 
mostra tutti i suoi limiti. 
Finora i tentativi di contenere la volatilità della borsa hanno minato la credibilità del governo e creato incertezza sul 
futuro della Cina. Ma questa è solo una faccia della medaglia: molti nuovi consumatori cinesi si affacciano sul mercato 
ed emergono nuove opportunità per gli investitori e le aziende straniere. 
Per avere successo, oggi più che mai è essenziale saper scegliere un partner affidabile.

Intervengono:
Stefano Beghi  Managing Partner Hong Kong Office, Gianni Origoni Grippo Cappelli & Partners
Jason Wright    Managing Director, Kroll Greater China
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La nuova realtà cinese e i rischi per le aziende straniere
Come trovare un partner affidabile? Come valutarne la reputazione e il profilo? Come verificare l’affidabilità 
delle sue affermazioni? I collegamenti politici sono determinanti o rischiosi? Quali sono le frodi piu’ comuni? 

SAVE
THE
DATE


